
Komplexe Themen - und dazu gehört auch das Lizenzmanagement - erfordern einfache 
Lösungen, strukturierte Vorgehensweisen sowie eine solide Wissensbasis. Denn ein gutes 
Tool wie das Matrix42 Lizenzmanagement ist dabei meist nur die halbe Miete. 

MATRIX42 LICENSE MANAGEMENT I

T R A I N I N G

Der Weg bis zur Lizenzbilanz per Mausklick ist 
meist steiniger als erwartet. Denn leider ist es 
mit der Installation des Tools allein nicht getan.

Das Training Matrix42 License Management I 
schafft Klarheit. Neben der Vermittlung der 
grundlegenden Bedeutung von Softwarelizen-
zen erfolgt eine Einführung in die Handha-
bung von Lizenzverträgen sowie die Darle-
gung des Projektablaufs zur Tool-Einführung.

Darüber hinaus werden die Grundlagen für 
den Aufbau und Betrieb eines Lizenzmanage-
ments mit Matrix42 im optimalen Auf-
wand-Nutzen-Verhältnis dargelegt und Licht 
ins Dunkel der Spezialbegriffe gebracht. 

Ebenfalls zu den Grundlagen gehört ein 
Vorgehensmodell zur Bereitstellung einer 
Datenbasis in hoher Datenqualität. 

Sie profitieren in diesem Training von der 
vielfältigen Projekterfahrung des Trainers und 
gehen gemeinsam einen großen Schritt zum 
Ziel: Die Lizenzbilanz per Mausklick. 

Zielgruppe

Das Training richtet sich an Mitar-
beiter und Verantwortliche für die 
Einführung des Matrix42 Lizenzma-
nagement Systems, die Erfassung 
und Pflege der Lizenzdaten sowie 
die operative Unterstützung des 
Lizenzmanagements. 

Voraussetzungen

Die Teilnehmer sollten Kenntnisse 
über die in ihrem Unternehmen 
eingesetzten Softwarelizenzen 
haben.

Kundenstimmen

„Das Training war sehr informativ 
und alle meine Fragen wurden 
beantwortet. Vielen Dank an alle!“

Ralf Schulmeyer, ZDF Zweites Deutsches Fernsehen



ORGANISATORISCHES

Die Schulung wird hybrid durchgeführt. 
Jeder Teilnehmer entscheidet, ob er das 
Training in unseren Räumlichkeiten in 
Waldbronn oder online absolvieren 
möchte. 

Die Vermittlung der Trainingsinhalte 
erfolgt nach dem Motto: „Aus der Praxis 
für die Praxis“. Anhand vielfältiger, 
praktischer Übungen lernen Teilnehmer 
den Umgang mit kniffligen Aufgabenstel-
lungen - Technologie zum Anfassen und 
Begreifen, statt Screenshots und grauer 
Theorie.

HELDENBONUS

Auch wenn der Weg eines Helden nicht 
immer einfach ist – es lohnt sich! Bereits 
nach der ersten Trainingsteilnahme 
erhalten Sie einen Rabatt von 5 % auf 
künftige Trainingsteilnahmen. Superhel-
den (ab dem 2. Training) bekommen 10 % 
und ein Genius (ab dem 3. Training) 
erhält heldenhafte 15 % Rabatt auf alle 
weiteren Trainings. 

WEITERE INFORMATIONEN

Auf unserer Website finden Sie weitere 
nützliche Informationen. Zum Beispiel 
unser gesamtes Trainingsportfolio, die 
Schulungstermine, Informationen zur 
Hybrid-Academy und die Möglichkeit zur 
unverbindlichen Anfrage.

A G E N D A  Inhalte des dreitägigen Trainings

Consulting4IT GmbH – Wir machen Kunden zu Helden
Im Ermlisgrund 8 | D-76337 Waldbronn
Telefon: +49 7243 2058 550 | Fax: +49 7243 2058 502
Web: www.consulting4it.de | E-Mail: academy@consulting4it.de

PLANUNG 

• Bedeutung von Softwarelizenzen (10%)
• Handhabung von Lizenzverträgen (10%)
•  Grundlagen Software Asset Management (10%)
•  Arbeiten im Matrix42 Enterprise Service 

Management (20%)
•  Einfluss der Stammdaten auf Lizenzbilanz (20%)
•  Bewegungsdaten aus Client- und Asset 

Management (20%)
•  Rollen und Prozesse (5%)
•  Projektablauf zur Einführung (5%) 

Bereichsziel: 100%

AUFBAU

• License Intelligence Service (10%)
• Arbeiten mit Softwareprodukten (15%)
• Anlage eigener Softwareprodukte (15%)
• Pflege von Fingerprints (10%)
• Lizenzbedarfe aus AD Gruppen (5%)
• Konsolidierung von Lizenzbedarfen (10%)
• Lizenzverträge erfassen (15%)
• Lizenzpools planen (5%)
• Lizenzen erfassen (15%) 

Bereichsziel: 100%

PROZESSE

• Lizenzen managen (20%)
• Arbeiten mit Lizenzmodellen (10%)
• Lizenzierungsszenarien (20%)
• Lizenzierung über Suiten (15%)
• Verstehen der Lizenzbilanz (10%)
•  Einführung in das Microsoft Server Lizenzma-

nagement (5%)
• Typische Lizenzmanagement-Prozesse (10%)
• Regelmäßig durchzuführende Aufgaben (10%) 

Bereichsziel: 100%

Sie möchten mehr über uns und unsere Produkte erfahren? 
 
Rufen Sie uns einfach unter +49 7243 2058 500 an oder  
schreiben Sie uns an insidesales@consulting4it.de.  
 
Wir freuen uns auf einen gemeinsamen Termin!


